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INCOMING BRASILE SETTORI BIOMEDICALE – BIOTECNOLOGIE -

FARMACEUTICO 

 

SCHEDA CONOSCITIVA DELL’AZIENDA : 

 

_________________________________________ 
(nome azienda) 

 

SETTORE:   BIOMEDICALE  BIOTECNOLOGIE       FARMACEUTICO 

 

Dati generali dell’azienda 

 

Data di fondazione:  

N. di addetti:  

Indirizzo:  

Città, CAP:  

Telefono:  

Fax:  

e-mail:  

Web page:  

Persona/e di contatto:  

Funzione:  

Lingue straniere per 
trattative di affari: 

� inglese                  � italiano 

Necessità di interprete � SI                         � NO 

Fatturato in Euro 2007:   2008: 
 

Prodotti/Servizi 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
 
I prodotti dell’azienda sono in possesso di certificazioni/autorizzazioni? 
 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
 



 

L’Azienda è titolare, licenziataria/licenziante e/o cessionaria/cedente di brevetti o in possesso 
di altri diritti di proprietà industriale (marchi, know how, diritto d’autore, etc.)? 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
________________________________________________________________________ 
 
 
 

 
Mercato ed attività internazionale 

 
 
• L’Azienda dispone di una rete di vendita in Italia ? 
 
� a livello regionale 
� a livello nazionale  
� a livello europeo/extraeuropeo  
 
 
• Quali sono i suoi canali di vendita in Italia ? 
 
� vendita diretta 
� agenti 
� distributori 
� altro ___________________________________________________________________ 
 
 
• Qual è il principale target clienti? 
 
_________________________________________________________________________ 
 
• L’azienda esporta ? 
 
� Si   � No  
 
 
In caso positivo, quali canali di commercializzazione adotta per le esportazioni ? 
 
� filiale commerciale propria 
� agenti 
� distributori 
� importatori  
� altro ___________________________________________________________________ 
 
 
• In quali mercati esteri è presente? 
___________________________________________ 
 
 
• Da quanti anni esporta? 
 

� meno di 2     � 2-5 anni    � 6-10 anni    � più di 10 anni  
 
 
• Qual è la percentuale dell’export sul totale del venduto ? 
 
     _________ % 
 
 
 
 



 

• L‘Azienda esporta o ha in passato già esportato in Brasile ? 
 

� ha esportato in passato  
� esporta in forma discontinua dall’anno  _________ 
� esporta regolarmente da ____ anni 

 
 
 
 
• Se esporta in Brasile, quali sono i canali utilizzati ? 
 

� filiale commerciale propria 
� agenti 
� distributori 
� importatori  
� altro _________________________________________________________________ 

 
 

Progetto cooperazione con il Brasile 
 
 
• Quale tipo di cooperazione gradirebbe instaurare? 
 

� export verso: __________________________________________________________ 
� import da: _____________________________________________________________ 
� ricerca partner per la distribuzione in: _______________________________________ 
� cooperazione con: 
________________________________________________________________________
________________________________________________________________________  
� contratto di licenza/cessione brevetto: 

� altro __________________________________________________________________ 

 

• Qual è il profilo del partner di cooperazione desiderato? 
___________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________ 

 

• Quali sono i vantaggi della vostra azienda nei confronti della concorrenza? 

___________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________ 

 

• Quali le eventuali referenze della vostra azienda? 

___________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________ 

 


